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ПРОБЛЕМЫ СТРАТЕГИЧЕСКОГО ТОРГОВОГО СОТРУДНИЧЕСТВА РОССИИ СО СТРАНАМИ СЕВЕРО-ВОСТОЧНОЙ АЗИИ
Экономическая интеграция и углубление сотрудничества со странами АТР, который является наиболее динамично развивающимся регионом мира, невозможны без соответствующих процессов в субрегионе СВА. От того как сложатся торгово-экономические связи с экономическими лидерами-странами СВА будет во многом зависеть успех и продолжительность российского вхождения в АТР как полноценного экономического и политического партнера.

Страны-лидеры региона СВА входят в число крупнейших торговых партнеров России (Китай на первом месте по объему товарооборота, Япония – на девятом, Республика Корея – на двенадцатом). Монголию и КНДР нельзя отнести к основным торговым контрагентам России, однако взаимная торговля с данными странами имеет особое значение в контексте интеграции России в АТР.
Для России страны СВА являются стратегически важными партнерами. В частности, Китай сегодня более привлекательный партнер для России, чем США или ЕС: в западном мире сейчас имеют место повсеместные экономические проблемы, а с Китаем есть возможность активно наращивать экспорт нефти, газа, угля, древесины. Помимо сырьевых энергоресурсов, Китай заинтересован в импорте российской металлургической продукции и увеличении экспорта продукции легкой промышленности и товаров с высокой долей добавленной стоимости.
Такие взаимные интересы стран формируют основу для диалога в области стимулирования торговли, углубления экономических связей в регионе.

Таблица 1
Товарооборот между Россией и основными торговыми партнерами из региона СВА в 2006-2011 гг., млрд. долл.

	 
	 
	2006
	2007 
	2008
	2009 
	2010
	2011

	ОБОРОТ
	КНР
	28,7
	40,3
	55,9
	39,5
	59,3
	83,5

	
	Япония
	12,4
	20,2
	29,8
	14,5
	23,1
	29,7

	
	Республика Корея
	9,3
	15
	18,3
	10,6
	17,7
	25

	
	Всего
	50,4
	75,5
	104
	64,6
	100,1
	138,2

	ЭКСПОРТ
	КНР
	15,8
	15,9
	21,1
	16,7
	20,3
	35,2

	
	Япония
	4,6
	7,5
	13,3
	7,3
	12,8
	14,7

	
	Республика Корея
	2,5
	6,2
	7,8
	5,7
	10,4
	13,4

	
	Всего
	22,9
	29,6
	42,2
	29,7
	43,5
	63,3

	ИМПОРТ
	КНР
	12,9
	24,4
	34,8
	22,8
	39
	48,3

	
	Япония
	7,8
	12,7
	16,5
	7,2
	10,3
	15

	
	Республика Корея
	6,8
	8,8
	10,5
	4,9
	7,3
	11,6

	
	Всего
	27,5
	45,9
	61,8
	34,9
	56,6
	74,9


Источник: по данным ФТС РФ

Торговля России с основными торговыми партнерами из региона СВА характеризуется постепенным ростом товарооборота. В 2011 г. объем российско-китайской торговли достиг исторического максимума – 83,5 млрд. долл., объем российско-японской торговли достиг докризисных показателей – 29,7 млрд. долл., а товарооборот с Республикой Корея также достиг максимальных показателей – 25 млрд. долл. 
Доля Китая во внешнеторговом обороте России за 2011 г. составила 10,2%, Японии – 3,6%, Республики Корея – 3%. 
Рост импорта из данных стран придает России значимость как торгового партнера, российский рынок емкий и является экономически важным для стран СВА: по итогам 2011 г. среди внешнеторговых партнеров Китая Россия занимает 10 место, Японии – 14, Республики Корея – 13.
Структурная проблема торговли России со странами СВА отчетливо проявляется при сравнении рисунков 1-6. По данным ФТС РФ основными экспортными товарами в страны СВА являются продукция ТЭК (более 70%); сырье и полуфабрикаты для металлургии (руды и концентраты железные); лесоматериалы необработанные; минеральные удобрения; рыба мороженая; пиломатериалы и целлюлоза древесная и др. 
Основные импортные товары из стран СВА включают: товары легкой промышленности (в основном китайского производства), электронной аппаратуры, продукцию общего машиностроения, дорожно-строительные машины, моторные транспортные средства для перевозки грузов и части к ним, продукцию черной металлургии; электробытовые приборы, легковые и грузовые автомобили, их части, компоненты и принадлежности, строительную технику, печатное оборудование, радио- и телевизионную аппаратуру, медицинскую технику, электрогенераторные установки, подъемно-транспортные механизмы.
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Рисунок 1.
Структура российского экспорта в Китай в 2011 г.
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Рисунок 2.

Структура российского импорта из Китая в 2011 г.
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Рисунок 3.
Структура российского экспорта в Японии в 2011 г.
Рисунок 4.
Структура российского импорта из Японии в 2011 г.
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Рисунок 5.
Структура российского экспорта в Республику Корея в 2011 г.
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Рисунок 6.
Структура российского импорта из Республики Корея в 2011 г.

Оценить степень диверсифицированности (концентрации) торговли между Россией, Китаем, Японией и Республикой Корея можно с помощью индекса Херфиндаля-Хиршмана (индекса концентрации). Индекс исчисляется по формуле: 
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где Hj - индекс страны или группы стран

xi – величина экспорта i-го продукта
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и n – количество исследуемых продуктов (классификация SITC Revision 3, с точностью до 3 знаков после запятой)

Значения индекса могут изменяться от 0 до 1. В таблицах жирным шрифтом выделены показатели индекса, соответствующие хорошо диверсифицированной структуре экспорта (импорта), курсивом – умеренной концентрации, подчеркнуты показатели слабо диверсифицированного экспорта (импорта). 
Таблица 2
Индекс Херфиндаля-Хиршмана для экспорта стран СВА в 2011 г.

	Экспортер
	Россия
	КНР
	Япония
	Монголия
	КНДР

	Россия
	
	0,27
	0,23
	0,37
	0,18

	КНР
	0,02
	
	0,02
	0,04
	0,04

	Япония
	0,37
	0,03
	
	0,26
	нет данных

	Монголия

 (2007 г.)
	0,32
	0,54
	0,34
	
	0,28

	КНДР
	нет данных
	нет данных
	нет данных
	нет данных
	нет данных


Источник: рассчитано по данным UN COMTRADE по классификации SITC Rev.3

Таблица 3
Индекс Херфиндаля-Хиршмана для импорта стран СВА в 2011 г.

	Импортер
	Россия
	КНР
	Япония
	Монголия
	КНДР

	Россия
	
	0,03
	0,21
	0,57
	0,10

	КНР
	0,20
	
	0,03
	0,32
	0,25

	Япония
	0,18
	0,03
	
	0,32
	нет данных

	Монголия 
(2007 г.)
	0,49
	0,04
	0,32
	
	0,31

	КНДР
	нет данных
	нет данных
	нет данных
	нет данных
	нет данных


Источник: рассчитано по данным UN COMTRADE по классификации SITC Rev.3

Индекс Херфиндаля-Хиршмана позволил выявить следующие особенности торговли стран СВА:
Российский экспорт в страны СВА сильно концентрирован, т.е. в его структуре доминируют определенные группы товаров и, как это видно из таможенной статистики, такими товарами является продукция ТЭК. Японский экспорт в Россию имеет также высокую концентрацию, однако его составляющие – технологичная продукция с большой добавленной стоимостью. Китайский экспорт высоко диверсифицирован, это говорит о том, что продукция различных отраслей китайской экономики конкурентоспособна и на нее имеется спрос в странах СВА.
Импорт Японии и России из Китая охватывает широкие группы товаров и имеет широко диверсифицированную структуру. Китай импортирует из Японии продукцию многих отраслей. 
Для основных торговых партнеров из региона СВА Россия является поставщиком природных (особенно энергетических) ресурсов, поэтому перед Россией стоит задача диверсификации экспорта в страны СВА. Внимание следует уделять экспорту высокотехнологичной продукции, в первую очередь энергетического и транспортного машиностроения. 
Таким образом, основные проблемы торгового сотрудничества России со странами СВА заключаются в следующем:
1. Структурная проблема: экспорт слабо диверсифицирован, импортируются товары с высокой добавленной стоимостью и высокотехнологичная продукция
2. Данные таблицы 1 позволяют утверждать, что последствия экономического кризиса привели к резкому снижению товарооборота России со странами СВА, что подтверждает высокую чувствительность торговли к изменению экономической конъюнктуры
3. Можно рассматривать как одну из проблем, способных вызнать негативные последствия в будущем, отрицательное сальдо в торговле России со странами СВА, причем в последние годы наблюдается тенденция к росту данного показателя.
4. Большие объемы нелегальной торговли (особенно с Китаем). Важным для организационной прозрачности торговли между Россией и КНР является создание 10 октября 2011 г. специальной рабочей группы по минимизации рисков нарушения таможенного законодательства и повышения эффективности таможенного контроля и оформления в российско-китайской торговле в условиях формирования Таможенного союза.
Сегодня для углубления межгосударственного сотрудничества между Россией и странами СВА ведется работа Комиссий. В своей деятельности они затрагивают вопросы торгового сотрудничества между странами. 
Одним из вопросов, касающихся дальнейшего углубления торговых связей, является возможность создание зоны свободной торговли в СВА.

ЗСТ – это первый этап международной экономической интеграции, который подразумевает отмену таможенных пошлин, налогов и сборов, количественных ограничений во взаимной торговле стран-участниц. По отношению к третьим странам страны-участницы могут проводить различную внешнеторговую политику. Для стран-партнеров ЗСТ может дать ряд преимуществ, способных количественно и качественно изменить их взаимную торговлю: увеличить объем торговых потоков, создать необходимую для развития отдельных регионов конкуренцию, развить инфраструктуру, расширить рынки сбыта для многих видов продукции.
Последнее – расширение рынков сбыта – зачастую является ключевой причиной, обуславливающей взаимную заинтересованность партнеров в создании ЗСТ. 
Кроме того, создание ЗСТ должно иметь достаточно глубокие предпосылки экономического, социального, политического, исторического, регионального и иного характера. В таблице 4 отражены основные экономические и политические предпосылки успеха и факторы риска создания ЗСТ.

Таблица 4
Предпосылки успеха и факторы риска создания ЗСТ

	Предпосылки успеха
	Факторы риска


	Экономические критерии

	Близкий уровень экономического развития
	Недостаточный размер рынка в «союзах бедных стран»

	Схожая структура экономики
	Недостаточная взаимодополняемость экономик

	Доминирование эффекта создания торговли
	Доминирование эффекта реориентации торговли

	Сочетание «border policies» и behind-the-border policies» 
	Недостаточная гармонизация регуляторных правил

	Политические критерии

	Наличие выраженного лидера
	«Конкуренция лидеров» и «оппортунизм последователей» 

	Формирование «центра притяжения» для третьих стран
	Наличие конкурирующих «центров притяжения»

	Общие интересы в сфере безопасности
	Страновые риски (внутренние политические конфликты, наркотрафик и т.д.)


Источник: С.А. Афонцев. Единое экономическое пространство: предпосылки успеха интеграции. – СПб.: МЦСЭИ «Леонтьевский центр», 2012. - С. 145. - http://uisrussia.msu.ru/docs/nov/leontief/2012/Avontsev.pdf
В рамках данной статьи рассмотрим экономические предпосылки создания ЗСТ.

Среди экономических предпосылок наиболее репрезентативной является высокий уровень взаимной торговли в общих показателях региональной торговли. Создание ЗСТ целесообразно в случае ожидаемого роста торговли между странами. В определенные периоды времени соответствующие показатели доли взаимной торговли составляли: в ЕС – 66,8%, НАФТА – 55,8%, АСЕАН – 24,9%, МЕРКОСУР – 12,9% .
Важной предпосылкой создания ЗТС является приблизительное сходство стран-участниц по уровням развития и по структуре экономики. Это позволяет странам более эффективно дополнять экономический потенциал друг друга, создавая условия к углублению сотрудничества. Близкий уровень развития стран необходим также для получения положительного результата от эффекта создания торговли, иначе товары более развитой страны заменят продукцию не только менее эффективных национальных производителей в другой стране, что давало бы положительный эффект, но и продукцию такого количества предприятий, которое обеспечивает экономическую независимость страны. 
В то же время эффект создания торговли должен доминировать (trade creation) над эффектом реориентации торговли (trade diversion), т.е. страны-участницы не должны терять экономическую выгоду от торговли с третьими странами при создании ЗСТ.
Еще одной предпосылкой успешного функционирования ЗСТ является достаточный уровень согласованности правил регулирования национальных экономик стран-участниц. Это предполагает гармонизацию технических стандартов, режима доступа на рынки, налоговых систем и т.д. Отсутствие данной предпосылки может сдерживать развитие торговли между странами
. 
Важным также является отсутствие значимых противоречий, претензий, между странами-участницами.
Таким образом, обозначив основные экономические предпосылки успешного создания и функционирования ЗСТ, рассмотрим их состояние для стран СВА:
Уровень взаимной торговли в общих показателях торговли стран предполагаемой ЗСТ, рассчитанный как отношение объема товарооборота между странами-участницами ЗСТ к объему их товарооборота со всеми странами мира, равен для 4 крупнейших стран СВА – России, Китая, Японии, Республики Корея – 22,7%
. Это достаточно высокий показатель. С учетом того, что наблюдается тенденция к росту товарооборота между данными странами, есть основания рассмотреть возможность создания ЗСТ более подробно.

Для измерения степени интенсивности двусторонних товаропотоков между различными парами стран СВА воспользуемся формулой:
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где Iij – коэффициент интенсивности двусторонних товаропотоков страны i в страну j; Xi – общий объем экспорта страны i; Xij – экспорт страны i в страну j; Mj – общий объем импорта страны j; Mi – общий объем импорта страны i. Импорт страны j делится не на весь мировой импорт (Mw), а за минусом импорта страны i, которая не может быть импортером собственного экспорта.
Данный коэффициент показывает отношение доли страны i в импорте страны j к доле страны i в мировом импорте (за минусом импорта самой страны i). Таким образом, если коэффициент больше 1, это говорит о большей интенсивности торговли страны i со страной j по сравнению с мировым уровнем торговли страны i. Следовательно, данный коэффициент указывает на значимость страны j для экспорта страны i.

Если показатель коэффициента находится в пределах от 1 до 3, это говорит о достаточно прочных экономических связях между странами. При невысоком показателе интенсивности двусторонних товаропотоков (коэффициент менее 1) отмечается неглубокая и непрочная основа экономических связей между странами.

Таблица 5
Коэффициент интенсивности двусторонних товаропотоков между странами СВА
	Страны
	Годы
	Россия
	КНР
	Япония
	Республика Корея

	Россия
	2005
	–
	0,85
	0,31
	0,39

	
	2006
	–
	0,79
	0,32
	0,33

	
	2007
	–
	0,61
	0,47
	0,66

	
	2008
	–
	0,63
	0,46
	0,60

	
	2009
	–
	0,66
	0,53
	0,70

	
	2010
	–
	0,53
	0,67
	0,91

	
	2011
	–
	0,66
	0,55
	0,84

	
	
	
	
	
	

	КНР
	2005
	1,72
	–
	2,09
	1,73

	
	2006
	1,34
	–
	1,85
	1,68

	
	2007
	1,51
	–
	1,73
	1,67

	
	2008
	1,29
	–
	1,58
	1,76

	
	2009
	0,96
	–
	1,66
	1,55

	
	2010
	1,11
	–
	1,50
	1,39

	
	2011
	1,05
	–
	1,43
	1,30

	
	
	
	
	
	

	Япония
	2005
	0,76
	2,03
	–
	2,98

	
	2006
	0,91
	2,09
	–
	2,89

	
	2007
	1,00
	2,12
	–
	2,82

	
	2008
	1,21
	2,15
	–
	2,66

	
	2009
	0,39
	2,20
	–
	2,95

	
	2010
	0,65
	1,98
	–
	2,72

	
	2011
	0,78
	1,87
	–
	2,54

	
	
	
	
	
	

	Республика Корея
	2005
	1,40
	3,36
	1,67
	–

	
	2006
	1,36
	3,18
	1,66
	–

	
	2007
	1,47
	3,11
	1,54
	–

	
	2008
	1,35
	2,97
	1,37
	–

	
	2009
	0,81
	2,83
	1,29
	–

	
	2010
	1,06
	2,61
	1,27
	–

	
	2011
	1,02
	2,34
	1,41
	–


Источник: рассчитано на основе данных UN COMTRADE по классификации SITC Rev.3.
Полученные результаты позволяют утверждать, что ключевым центром торговли в рамках СВА является Китай. Для Китая данный коэффициент в торговле со всеми странами СВА чуть больше 1. Три страны – Китай, Япония, Республика Корея – имеют в торговле друг с другом коэффициент интенсивности двусторонних товаропотоков больше единицы, это говорит о прочной основе их экономических взаимосвязей.
Из стран СВА у России коэффициент интенсивности двусторонних товаропотоков самый низкий: от 0,84 с Республикой Корея до 0,55 в торговле с Японией, т.е. не дотягивает даже до 1. Это говорит о пока еще низкой интенсивности двусторонних товаропотоков РФ с другими странами СВА, низкой значимости стран СВА для российского экспорта. Однако в последние годы наблюдается рост данного коэффициента в торговле с Японией и Республикой Корея. Это позволяет ожидать увеличения интенсивности торговли с данными странами в будущем и делает целесообразным рассмотрение и изучение происходящих интеграционных процессов. Кроме того, усиление позиций России как торгового партнера должно сопровождаться участием России в диалоге о создании ЗСТ. Аргументом в этом диалоге может служить взаимодополняемость торговли России со странами СВА. 
Экономики стран СВА сильно различаются, их характеристика представлена в сводной таблицах 6 и 7.
Таблица 6
Характеристика стран СВА в 2012 г.
	Страна
	ВВП по ППС, трлн. долл.
	Структура ВВП, %
	Темпы роста ВВП, %
	ВВП на д.н., долл.
	Товарооборот, млрд. долл.

	
	
	Сельск. хоз-во
	Промышленность
	Сфера услуг
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	экспорт
	импорт

	Россия
	2,509
	4,4
	37,6
	58
	3,6
	17700
	546
	358

	КНР
	12,38
	9,7
	46,6
	43,7
	7,8
	9100
	2021
	1780

	Япония
	4,617
	1,2
	27,5
	71,4
	2,2
	36200
	793
	857

	Республика Корея
	1,622
	6,4
	24,2
	69,4
	2,7
	32400
	548
	521


Источник: The World Factbook CIA, 2012 www.cia.gov.
Таблица 7
Основные отрасли экономики стран СВА
	Страна
	Основные отрасли экономики

	Россия
	Нефтегазодобыча, нефтехимия, электроэнергетика, черная и цветная металлургия, ВПК

	КНР
	Производство чугуна и стали, добыча каменного угля, легкая промышленности, машиностроение, химическая промышленность, сельское хозяйство

	Япония
	Машиностроение: автомобилестроение, судостроение, электротехника

	Республика Корея
	Машиностроение: автомобилестроение, судостроение, электротехника, текстильная промышленность


За последние десятилетия экономический потенциал стран СВА сильно изменился. Китай со своей мощной, динамично развивающейся экономикой вышел в лидеры по объему ВВП, темпам роста экономики, объемам экспорта. Экономика Японии и Республики Корея, напротив, характеризуется постепенным замедлением роста. Российская экономика находится в состоянии скачкообразного развития, многие отрасли переживают переходные стадии, результатом которых становится либо появление сильных конкурентоспособных предприятий, либо отмирание неэффективных, неспособных к рыночной гибкости хозяйствующих субъектов. 
Россия превосходит страны СВА по многим показателям, касающимся нефтегазовой, военной промышленности, однако сравнение других отраслей приводит к выводу о том, что многие характеристики отечественной экономики уступают аналогичным показателям стран СВА. Например, в 2011 г. в Китае угля было добыто в 10 раз больше, чем в России, в 2010 г. электроэнергии произведено в 4 раза больше, в 2010 г. стали выплавлено в 9 раз больше, в 2010 г. алюминия выплавлено в 4 раза больше, чем в РФ.

Разрыв в экономическом потенциале оказывает сильное влияние на торговые отношения, что отражается в структуре товарооборота между странами. Создание ЗСТ означает для стран региона отмену таможенных ограничений в торговле, и как следствие увеличение абсолютных и сравнительных преимуществ стран. Выгода от устранения ограничений для стран СВА будет различной. Перевес, очевидно, будет в сторону китайских товаропроизводителей.

Однако торговый блок, созданный в регионе, может занять значимое место в мировой экономике. Каждая из стран СВА обладает дефицитным в других странах фактором производства: Россия – природными ресурсами и полезными ископаемыми, Китай – дешевой рабочей силой, Япония и Республика Корея – современными технологиями и передовыми разработками. Конечно, каждая из стран, стремясь укрепить свою экономическую мощь и независимость, старается обеспечить стабильность в развитии и снабжении данными факторами, поэтому создание ЗСТ на всей территории стран может быть нецелесообразным. Странам СВА необходимо выработать свою модель объединения имеющихся у них преимуществ. 
На первом этапе необходимо уделить внимание ведению приграничной торговли в регионе – это должно служить стимулом к активизации интеграционных процессов. Кроме того, на таких локальных процессах можно будет выявить особенности и проблемы интеграции в регионе, оценить возможные негативные последствия
. 
Примером такой локализации торгового сотрудничества является район реки Тумэньцзян. Более подробное изучение современного состояния данного проекта (Расширенная Туманганская инициатива), затрагивающего интересы всех стран СВА, даст возможность охарактеризовать основные препятствия, стоящие на пути углубления сотрудничества.

Таким образом, процесс интеграции, организационно оформленный на наднациональном уровне в виде ЗСТ, на данном этапе развития отношений между странами СВА может не принести ожидаемых положительных эффектов, поэтому для стран этого региона в целях объединения конкурентных преимуществ и дальнейшего укрепления экономических взаимосвязей должна быть использована каким-то образом локализованная модель интеграции. 
� Обзор актуальных вопросов, связанных с ролью гармонизации национальных правил в содействии развитию торговли, см. в работе Finger J.M. Trade Facilitation: On What ‘Behind the Border’ Issues Could a WTO Agreement Help? // MARKHUB Working Paper no. 8, December 2008. 


�  Показатель рассчитан на основе данных UN COMTRADE по классификации SITC Rev.3 за 2011 г.


� По данным BP, Ассоциации производителей стали, Геологической службы США.


� В Китае для развития экономики приграничных регионов страны на базе расширения торговых отношений с соседними государствами возможно создание зон приграничного экономического сотрудничества. Прямые иностранные инвестиции и предприятия, расположенные в данных зонах, пользуются льготными ставками налогообложения.
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