Яшева Г.А.

д.э.н., доцент, зав. кафедрой Витебского государственного технологического университета 
gala-ya@list.ru
Формирование международных кластеров как фактор повышения конкурентоспособности экономик России, Беларуси и Украины

Повышение конкурентоспособности национальной экономики является главным приоритетом социально-экономической политики всех государств. Одной из современных концепций повышения конкурентоспособности национальной экономики является кластерная. Она основана на государственном стимулировании создания и развития кластеров в стране. Зарубежный опыт свидетельствует об эффективности кластерной политики и ее положительном влиянии на уровень конкурентоспособности экономики. Интеграционные процессы в мире создают предпосылки для формирования международных кластеров в трансграничных государствах с целью повышения международной конкурентоспособности союзных государств – России, Беларуси и Украины.

Целью представленной статьи является обоснование теоретических основ международных кластеров и практических механизмов их формирования в экономиках союзных государств - России, Беларуси и Украины. Для решения поставленной цели будут рассмотрены следующие задачи: 
· провести анализ конкурентоспособности союзных государств России, Беларуси и Украины;

· рассмотреть состав и специфику международного кластера;

· обосновать роль кластеров в повышении конкурентоспособности национальных экономик;

· разработать направления формирования международных кластеров в экономиках союзных государств России, Беларуси и Украины.

Анализ конкурентоспособности союзных государств России, Беларуси и Украины
Всемирный экономический форум (ВЭФ) опубликовал очередной рейтинг глобальной конкурентоспособности (Global Competitiveness Index - GCI 2012-2013) 144 страны мира. Доклад ВЭФ о глобальной конкурентоспособности «Укрепление процесса восстановления экономики путем повышения производительности» является одним из самых авторитетных исследований в мире по этой проблематике. Собранная информация позволяет оценить качество экономической среды и делового климата в сравнении с основными конкурентами. На основе статистических данных по итогам 2010-2011 гг., с учетом данных опроса лидеров бизнеса, проведенного с января по июнь 2011-2012 гг., ВЭФ определил индекс конкурентоспособности (Global Competitiveness Index-GCI) по 110 параметрам (Таблица 1). 
Таблица 1. Оценка глобальной конкурентоспособности стран (фрагмент)

	Страна
	Место по Индексу глобальной конкурентоспособности (GCI)*

	
	2010/11
	2011/12
	2012/13
Rank  GCI
	2012/13
Score  GCI

	Швейцария
	1
	1
	1
	5,72

	Сингапур
	3
	2
	2
	5,67

	Финляндия
	7
	4
	3
	5,55

	Швеция
	2
	3
	4
	5,53

	Голландия
	8
	7
	5
	5.50

	Германия
	5
	6
	6
	5,48

	США
	4
	5
	7
	5,47

	Британия
	12
	10
	8
	5,45

	Гонконг
	11
	11
	9
	5,41

	Япония
	6
	9
	10
	5,40

	Китай
	27
	26
	29
	4,83

	Эстония
	33
	33
	34
	4,64

	Чехия
	36
	38
	39
	4,51

	Польша
	39
	41
	41
	4,46

	Литва
	47
	44
	45
	4,41

	Казахстан
	72
	72
	51
	4,38

	Латвия
	70
	64
	55
	4,35

	Россия
	63
	66
	67
	4,20

	Словакия
	60
	69
	71
	4,14

	Украина
	89
	82
	73
	4,14

	Грузия
	93
	88
	77
	4,07

	Армения
	98
	92
	82
	4,02

	Молдова
	94
	93
	87
	3,94

	Беларусь**
	87
	93
	92
	3,83

	Греция
	83
	90
	96
	3,86

	Таджикистан
	116
	105
	100
	3,80


*В Индексе 2012-2013 – 144 страны, 2011-2012 – 142 страны, в Индексе 2010-2011 – 139 стран
**оценка НИЦ Мизеса АЦ «Стратегия»

Источник: The Global Competitiveness Report 2010-2011, 2011-2012, 2012-2013 [1] 
Источник: на основе [4] 
Первые места распределились следующим образом: 1 место – Швейцария (GCI – 5,63); 2 место – Швеция (GCI – 5,56); 3 место – Сингапур (GCI – 5,48). США со второго места в 2009 г. переместились на четвертое с индексом GCI – 5,43 [1]. 
Общий индекс глобальной конкурентоспособности 2012-2013 гг. по странам бывшего СССР составил: Эстония – 4,61 (33 место); Литва – 4,38 (47 место); Россия – 4,24 (63 место), Латвия – 4,14 (70 место); Казахстан - 4,12 (72 место); Украина – 3,90 (89 место); Грузия – 3,86 (93 место); Молдова – 3,86 (94 место); Армения – 3,76 (98 место) [1].

Россия ухудшила свои позиции в рейтинге, опустившись с 51 (2008 г.) на 67 место (2012 г.). Россия имеет крайне некачественные правовые институты. По госрегулированию и правоприменению она заняла 133 место из 144 стран. По развитию финансового рынка она оказалась на 130 месте, а инновационность экономики позволила занять только 108 место.

Украина улучшила свое положение в рейтинге, поднявшись с 82 на 73 место, в основном за счет сокращения дефицита бюджета и больших инвестиций в инфраструктуру накануне Евро-2012. При этом институциональные фундаменты Украины остаются очень уязвимыми. Так по защите прав миноритарных акционеров Украина занимает 141 место из 144 стран, по защите интеллектуальной собственности – 120 место, по качеству госуправления – 135, по эффективности работы налоговой службы 139-ое и антимонопольного ведомства 132.

Беларусь не участвует в ежегодном Давосском форуме лидеров мировой политики и бизнеса, поэтому в рейтинг она не включена. Основываясь на аналогичных опросах предпринимателей, проводимых в Беларуси, НИЦ Мизеса оценил, что в этом году Беларусь по Индексу глобальной конкурентоспособности оказалась на 92 месте, в компании с Гондурасом (90) и Ливаном (91) [4]. Столь невысокие значения индекса глобальной конкурентоспособности государств постсоветского пространства актуализируют для них проблему формирования конкурентоспособной национальной экономики.

Теоретические основы международного кластера

Теоретические основы кластера достаточно глубоко изучены в мировой экономической науке. Вместе с тем процессы глобализации и регионализации, и связанные с ними международная конкуренция и кооперация актуализируют вопросы изучения специфики международных кластеров в целях использования их потенциала для повышения конкурентоспособности стран–участниц интеграционных образований.

Международные кластеры представляют собой: 1) сетевые объединения поставщиков, производителей и покупателей – резидентов разных государств, географически сосредоточенных в трансграничном регионе (трансграничный кластер) 2) международные сети национальных кластеров (транснациональный кластер), которые сотрудничают и конкурируют, связаны в технологические цепи и взаимодополняют друг друга, сотрудничают с трансграничными учреждениями (в т.ч. научными, образовательными, инфраструктурами бизнеса), органами государственного и межгосударственного управления, а также международными организациями в целях повышения конкурентоспособности субъектов кластера и национальной экономики. В общем виде состав международного кластера представляется следующим образом (рис. 1).


Рис. 1. Состав международного кластера.
Международные кластеры подразделяются на трансграничные и транснациональные кластеры.

Трансграничный кластер - объединение независимых компаний, общественных организаций, других субъектов трансграничного сотрудничества, которые географически сосредоточены в трансграничном регионе (пространстве).

Транснациональный кластер – совокупность сети кластеров, которые обмениваются частью результатов НИОКР, используют сетевой эффект и экономию на масштабе для продвижения продукции на новые рынки.

Примеры трансграничных кластеров в ЕС:

· стекольный кластер в Верхней Австрии, Баварии (Германия) и Богемии (Чехия);

· текстильный кластер в Нижней Австрии и Богемии;

· станкостроительный кластер в Штирии (Австрия) и Словении;

· биотехнологические кластеры Эресунн (Дания-Швеция), «БиоДолина» (Германия-Швейцария-Франция), Твенте (Нидерланды-Германия);

· информационно-телекоммуникационный кластер «Долина Доммель» (Бельгия-Нидерланды);

· консалтинговый кластер Венло (Нидерланды-Германия). 
Пример транснационального кластера:

· Французский фармацевтический кластер, который через университет Луи Пастера осуществляет сотрудничество с канадским кластером «In vivo», действующим в Монреале. Цель такого сотрудничества – найти для компаний указанных кластеров перспективные рынки сбыта в Северной Америке и Европе. 
Специфика международных кластеров состоит в том, что субъекты кластера являются резидентами разных государств; связаны в технологические цепи и взаимодополняют друг друга; сотрудничают и конкурируют одновременно. 
Кластеры часто смешивают с различными формами объединений, например, финансово-промышленными группами, холдингами, территориально-производственными комплексами, маркетинговыми потребительскими сетями, концернами, холдингами. 
Кластер товаропроизводителей имеет следующие признаки, которые отличают его от других структур: 
· локализация на одной географической территории; 
· агломерация предприятий, организаций и местных учреждений, объединенных горизонтальными и вертикальными связями; 
· производство «ключевого» продукта (продукт, занимающий наибольшую долю в объеме производства кластера, по которому определяется название кластера); 
· комплементарность субъектов (т.е. дополняемость и создание производственной цепочки);

· объединение предприятий законченного производственного цикла (от производства сырья до сбыта готовой продукции); 
· присутствие отношений конкуренции и кооперации между членами кластера;

· сотрудничество в области общих целей.

Развитие взаимосвязей в кластере (благодаря локализации и агломерации) создает источник конкурентных преимуществ кластеров – сотрудничество, которое базируется на длительных формальных и неформальных отношениях и подразделяется на два вида: сетевое сотрудничество и государственно-частное партнерство (ГЧП). 
Под сетевым сотрудничеством понимается процесс установления длительных формальных и неформальных отношений между субъектами кластера, объединенными в технологической цепи вертикальными и горизонтальными связями, основанных на общих для кластера, являющегося деловым сообществом, целях, нормах, традициях, правилах, обычаях. Сетевое сотрудничество отличается от отношений производственной кооперации (в т.ч. квазиинтеграции) тем, что оно включает не только вертикальные связи (поставщик – покупатель), но и горизонтальные, т.е. сотрудничество с конкурентами в сфере общих интересов (технического развития поставщиков, инвестиционной деятельности, образования, маркетинговых исследований и сбыта, защиты от внешних конкурентов и др.) и сотрудничество с учреждениями бизнес-услуг (образование, маркетинг, научные исследования). 
Разновидностью сотрудничества является государственно-частное партнерство (ГЧП), которое представляет институциональный и организационный альянс между органами государственного управления и бизнесом, основанный на совместном финансировании проектов, что способствует согласованию интересов государства и бизнеса в инновационном развитии, увеличению инвестиционных ресурсов, решению ряда задач национального и регионального уровня при одновременном снижении бюджетных расходов.

Сетевое сотрудничество и ГЧП создают факторы конкурентных преимуществ, которые усиливаются в кластере благодаря синергетическому эффекту. В результате наступает самоорганизация экономической системы, но для ее обеспечения необходимым условием является создание делового сообщества в форме некоммерческой организации, которая является юридическим лицом для установления отношений со следующими группами субъектов: партнерами, конкурентами, государственными учреждениями, иностранными инвесторами, международными организациями. Эта юридическая организация является субъектом права для реализации соответствующей кластерной политики.

Роль кластеров в повышении конкурентоспособности национальных экономик 
Объединение в кластер создает преимущества как для самих субъектов кластера, так и для региональной и национальной экономики в целом. Мировой опыт демонстрирует роль кластеров в экономическом развитии и повышении конкурентоспособности региональных и национальных экономик, что подтверждается следующими обстоятельствами.

1. Кластеры способствуют активизации инновационной деятельности, а инновации являются важным фактором повышения конкурентоспособности. Это происходит за счет следующих факторов: 
· накопления в кластерах знаний коммерческого и производственного характера и быстрой диффузии знаний в кластере;

· создания инноваций благодаря внутренней конкуренции между производителями кластера;

· ускорения внедрения инноваций в результате сотрудничества между поставщиками и производителями;

· приобретения новшеств в рамках международного технологического сотрудничества кластеров (совместные и франчайзинговые предприятия).

2. Кластеры способствуют росту ВВП/ВРП и налоговых поступлений в бюджеты в результате:

· совместных с членами кластера инвестиций, в т.ч. привлечения иностранных инвестиций; 
· привлечения средств местных бюджетов для финансирования инновационных проектов развития технологий и инфраструктуры в рамках проектов государственно-частного партнерства; 
· взаимного кредитования участников кластера, а также взаимных гарантий и поручительств в случае устойчивых долговременных кооперационных связей. В состав кластера могут входить не только промышленные предприятия, но и финансовые и инвестиционные компании, в том числе специализированные инвестиционные банки и лизинговые компании.

3. Кластеры стимулируют развитие малого и среднего бизнеса в регионах за счет: 
· формирования отношений аутсорсинга, когда малые и средние предприятия создают продукцию, выполняют работы и услуги для ключевых субъектов кластера;

· открытия новых зон предпринимательства в производственной цепи кластера (цепочке ценностей).

· 4. Рост экспорта в кластере обеспечивается вследствие:

· совместных с субъектами кластера маркетинговых программ по исследованию рынков, позиционированию в сегментах рынка;

· совместных программ продвижения и сбыта на внешних рынках (создание совместных представительств, торговых домов, логистических центров);

· использования преимуществ известного бренда всеми участниками процесса кооперации. 
5. Увеличение занятости, повышение доходности регионального производства в результате организации кластеров происходит за счет:

· образования новых субъектов бизнеса вследствие воздействия конкуренции на углубление специализации, на создание новых ниш и расширение кластера;

· создания недостающих производств в технологической цепи в рамках программ импортозамещения, программ привлечения иностранных инвестиций.

· 6. Кластеры способствуют экономическому развитию приграничных территорий посредством:

· обеспечения приграничного сотрудничества кластеров в сфере торговли, сельского хозяйства, туризма, транспорта, инфраструктуры; 
· присутствие кластера повышает роль региональных администраций, поскольку развивает и укрепляет экономику их региона, стимулирует экономический рост и ускоряет решение социальных проблем, создает условия для успешного развития более отсталых территорий; 
· в кластере создаются положительные эффекты (экстерналии), когда экономические преимущества, полученные одними субъектами кластера передаются другим участникам. Вхождение в кластер повышает статус входящих в него компаний, способствует росту внимания к ним со стороны финансовых агентств, благоприятствует росту их международной репутации и популярности торговой марки, привлекает в регион дополнительные ресурсы.

Таким образом, кластеры товаропроизводителей имеют особое значение как для предприятий – его членов, так и для экономики в целом. Для использования кластерной концепции в экономическом развитии и повышении конкурентоспособности союзных государств России, Беларуси и Украины возникает необходимость обоснования основных направлений формирования и развития кластеров.

Направления формирования международных кластеров в экономиках России, Беларуси и Украины
Международные процессы и развитие институциональной среды обусловили возможность использования потенциала еврорегионов в формировании трансграничных кластеров, которые являются инструментом межгосударственного сотрудничества и повышения конкурентоспособности государств.

Наиболее перспективными еврорегионами с точки зрения кластерного сотрудничества являются еврорегион «Буг» (Украина, Польша, Беларусь), созданный в 1995 году, еврорегион «Днепр» (Украина, Россия, Беларусь), созданный в 2003 году. Основные сферы сотрудничества в этих регионах следующие: коммунальное хозяйство, инфраструктура, транспорт и связь; охрана и улучшение состояния окружающей среды; телекоммуникации; наука и образование, культура, спорт и туризм; безопасность, взаимодействие правоохранительных органов и ликвидация чрезвычайных ситуаций.
Потенциал еврорегионов усиливается через Европейский инструмент добрососедства и партнерства (ЕИСП) – инициатива Европейской Комиссии по содействию сотрудничеству между ЕС и государствами-партнерами, которые не являются членами ЕС, путем обеспечения интегрированного регионального развития. Финансирование и другие виды помощи в пределах инициативы предоставляются на основе национальных и многонациональных программ, а также программ приграничного сотрудничества.

В рамках программ добрососедства в настоящее время формируется украинско-польский туристически-рекреационный кластер. В 2007 г. образован украинско-белорусский строительный кластер при участии Харьковского государственного технического университета строительства и архитектуры, Белгородского государственного технологического университета им. Шухова, Белгородского областного фонда поддержки малого предпринимательства и Харьковского регионального фонда поддержки предпринимательства [2].
Наибольшим потенциалом конкурентоспособности в разрезе сотрудничества Польша – Беларусь – Украина обладают следующие проекты: «Украинско-польско-белорусский технологический парк»; «Восстановление магистрального водного пути Е-40 на участке Днепр-Висла: от стратегии до планирования»; «Создание межгосударственного информационного комплекса в сфере трансграничного экологического туризма в еврорегионе «Буг»; «Трансграничная система поиска инвестора»; «Трансграничное сотрудничество для обеспечения предпринимателям малых городов доступа к консультативно-юридическим услугам – бизнес без границ» и пр. [3].
Анализ источников финансового обеспечения трансграничного сотрудничества показал, что финансовое наполнение может формироваться по-разному и в различных пропорциях. Это могут быть как бюджетные средства – Европейского Союза, а также Евразийского союза, средства государств, на территории которых расположены еврорегионы, регионов и территорий местного самоуправления; так и внебюджетные средства – привлеченные средства различных фондов, финансовых организаций, предприятий и предпринимателей. Наиболее значимый экономический, социальный и экологический эффект приграничные регионы Республики Беларусь могут получить при условии разработки и успешной реализации целевых комплексных программ развития трансграничного сотрудничества, а также реализации совместных проектов в рамках существующих еврорегионов на основе специально принятых и финансируемых (с участием средств бюджетов ЕС, ЕврАзЭС) трансграничных программ. В перспективе «катализатором» развития трансграничного сотрудничества может быть инструмент государственно-частного партнерства. 
С учетом разработанной автором кластерной концепции [5], зарубежного опыта кластеризации и особенностей экономических и социальных отношений во внешней среде союзных государств, предлагаются следующие направления организации и развития кластеров в экономиках России, Беларуси и Украины.

1. Институциональное обеспечение формирования кластеров:

· образование в регионах комиссий по кластерам при областных комитетах по экономике, которые будут осуществлять организационную поддержку процессов внесения изменений в законодательство Республики Беларусь, направленных на развитие кластеров в регионе; проведение мероприятий по развитию кластерных инициатив; экспертиза кластерных проектов; мониторинг и оценку деятельности по созданию кластеров; содействие в преодолении административных и бюрократических барьеров в организации и развитии кластеров в регионе;

· создание в регионах некоммерческих организаций (промышленных ассоциаций и центров кластерного развития), способствующих процессу формирования и развития кластеров, в т.ч. международных.

2. Организационно-правовое обеспечение формирования кластеров:

· разработка методических и практических материалов по созданию кластеров в помощь руководителям региона и предпринимателям; 
· пропаганда в обществе идей и преимуществ, связанных с созданием кластеров. Подготовка представителей власти, деловых кругов и общественных институтов посредством проведения семинаров, круглых столов, рабочих групп, конференций с целью развития кластерных инициатив; 
· подбор и обучение специалистов, которые призваны распространять идеи кластеров; 
· идентификация кластеров в регионе, анализ их конкурентоспособности;

· разработка и реализация кластерных проектов;

· мониторинг деятельности кластеров, пользующихся господдержкой;

· принятие закона «О государственно-частном партнерстве». 
3. Экономический механизм стимулирования кластерных инициатив:
· финансирование (в т.ч. на условиях государственно-частного партнерства) создания в регионе субъектов кластерной инфраструктуры (центры кластерных инициатив, центры государственно-частного партнерства, промышленные ассоциации и др.);

· конкурсное финансирование инвестиционных кластерных проектов (например, технического развития поставщиков, образовательные проекты, проекты создания товаропроводящих сетей за рубежом и др.);

· предоставление льготных кредитов и/или гарантий для инвестиционных проектов, направленных на развитие кластеров;

· предоставление грантов на обучение субъектов кластера. 
4. Формы продвижения международных кластеров:

· Интернет, 
· торгово-экономические связи, 
· международные конференции, 
· переговоры с иностранными инвесторами и международными донорами, 
· инвестиционные форумы, 
· проведение конкурса среди кластеров и учреждение ежегодной награды лучшему кластеру и др.
Заключение. Таким образом, проведенное исследование показало, что формирование международных кластеров будет способствовать повышению конкурентоспособности союзных государств России, Беларуси и Украины за счет развития предпринимательства и обеспечения занятости; организации новых бизнесов в рамках кластеров, а также благодаря реализации сотрудничества в сфере науки и образования. Международные кластеры обеспечат рост экспорта в наших странах посредством реализации совместных программ маркетинга и сбыта продукции в третьих странах; активизируют инновационно-инвестиционную деятельность в результате совместных инвестиционных проектов кластеров в рамках государственно-частного партнерства, привлечения иностранных инвестиций; активизируют деловую активность в трансграничных регионах посредством реализации программ трансграничного сотрудничества кластеров.
Для формирования и развития международных кластеров необходимо использовать потенциал еврорегионов и развивать механизмы стимулирования процессов кластеризации в экономиках России, Беларуси и Украины, включая предложенные методы институционального, организационно-правового и экономического обеспечения кластеров и формы продвижения международных кластеров.
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